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2 journées (14h00 au total)
PRESENTIEL OU DISTANCIEL

Cette formation s’adresse a toute personne désirant comprendre comment concevoir ses supports de
communication commerciale.

Elle s’adresse aux personnes en activité ou en recherche d’emploi :

Créateur d'entreprise, artisan, commercant, association, salarié, dirigeant, indépendant, micro-entrepreneur...

Objectif global :
Comprendre le processus de conception des supports de communication commerciale (pour le
web, les réseaux sociaux ou le print)
Apprendre a utiliser Apprendre a créer Etre capable de Apprendre a associer
Objectifs I’outil de création un argumentaire mettre en avant les visuel et rédactionnel
Spécifiques graphique Canva. commercial arguments _ dans un su_ppo_rt de
commerciaux pertinents communication
pour différentes cibles commerciale
de clients
Résultats
attendus - Etre capable de concevoir ses supports de communication commerciale
au terme
de la
formation

Moyens techniques et pédagogiques fournis par le centre de formation : supports physiques ou digitaux

Aucun



Présentation des participants, rappeler les objectifs de la formation, présenter I'intérét de Canva, I'intérét de
concevoir un argumentaire commercial et la maniére d’associer I’'ensemble pour en faire des outils de
communication commerciale pertinents.

Savoir utiliser ’'ensemble des concepts abordés pour concevoir des supports de communication commerciale
pertinents.

1.

Création d'un compte Canva - 10'
. Ergonomie de la page d'accueil - 20'
] Identité visuelle - 20
] Espace de création - 20'
] Les modeles - 20'
] Les éléments - 20'
] Les textes - 20'
= Les arriere-plans - 20'
] Les autres options - 20'
] La gestion des fichiers et des pieces importées - 20'
] Partager et Télécharger - 20'

= Atelier pratique - 3h30

- Conclusion et Présentation du contenu de la journée suivante

Découverte des méthodes de conception d’'un argumentaire commercial

Etre capable de créer son argumentaire commercial.

2.

3.

Concevoir son argumentaire client : Rédigez des messages marketing efficaces pour I’ensemble de votre
communication (réseaux sociaux, campagne de cold-mailing, de newsletter et tous types de supports de
communication)

= Définition du champ sémantique de son activité - 30'

= Création d’un argumentaire avec la technique B.A.C. ou P.A.S.T.O.R pour créer des messages marketing

granulaires (adaptés a chaque cible de clientéle) pour tous types d’outils de communication - 2h30
] Les contenus qui marchent - 15'
] Trouver du contenu intéressant - 15'

Atelier pratique : - 3h10
] Formalisation et adaptation aux supports cibles
QCM, Test d’évaluation & Conclusion - 20’
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